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Le Check-up GPS
10 indicateurs à surveiller chaque semaine
Vous savez que votre garage tourne. Voici les chiffres qui vous diront réellement où
vous en êtes — avant que la trésorerie ne vous l'impose.

25% des défaillances d'entreprises en France sont liées à des problèmes de
trésorerie — pas à un manque d'activité.
Source : Banque de France

Un garage qui tourne peut quand même couler. Le chiffre d'affaires rassure, mais ce n'est pas lui qui paie
vos charges le 30 du mois. Ce sont ces 10 indicateurs, suivis chaque semaine, qui font la différence entre
un dirigeant qui subit et un dirigeant qui pilote.

01 Solde de trésorerie disponible
Le chiffre de référence : ce qu'il reste réellement sur vos comptes, hors découvert autorisé.

02 Encours clients de plus de 30 jours
Les factures non encaissées qui dorment. Chaque jour de retard est un jour de trésorerie qui vous échappe.

03 Délai moyen de règlement fournisseurs
Si ce délai se raccourcit sans que vous l'ayez décidé, c'est souvent un signal que vos fournisseurs perçoivent
un risque avant vous.

04 Chiffre d'affaires hebdomadaire vs objectif
Comparé semaine après semaine, pas seulement au bilan annuel — pour réagir avant la fin du mois.

05 Taux de marge sur pièces et fournitures
Une marge qui s'érode sans que vous l'ayez vu venir est l'une des premières causes de tension de trésorerie
en atelier.
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SUITE — INDICATEURS 06 À 10

Les 5 derniers, ceux qui anticipent la suite

06 Taux d'occupation de l'atelier
Heures facturées sur heures disponibles. C'est votre vrai indicateur de rentabilité de production, pas le carnet
de rendez-vous.

07 Panier moyen par intervention
En baisse, il révèle souvent une dérive commerciale silencieuse avant même que le chiffre d'affaires global
ne chute.

08 Stock dormant (pièces immobilisées +90 jours)
De la trésorerie figée sur des étagères. Un stock qui grossit sans tourner est un signal d'alerte trop souvent
ignoré.

09 Charges fixes mensuelles engagées
Loyer, salaires, leasing : ce qui tombe chaque mois, que le chiffre d'affaires suive ou non.

10 Trésorerie prévisionnelle à 30, 60 et 90 jours
Le seul indicateur qui vous dit où vous serez, pas seulement où vous en êtes. C'est le cœur du pilotage GPS.
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Envie de mettre ces 10 indicateurs en place dans votre garage ?
Diagnostic GPS — 30 minutes en visio, offert, sans engagement.
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